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2. Marktsicht
3. Wie funktioniert Open Access?
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6. Vertragsmodell
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! Erfahrung - Seit 20 Jahren im Markt positioniert

! Support & Schulung – qualifiziertes Personal

! Unangefochtene Position - ca. 100 Netze auf den Plattformen
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! Steuerung unserer eigenen Oberflächen wie bspw. beim 

Fernsehen

! Qualität - Tools zur Analyse der Dienste

! Automatisierte Prozesse Integration zum «End-2-End» 

Prozess
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Homes activated Anteil abnehmend ! OPEN ACCESS. FERTIG. LOS!
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* Quelle: VATM, Dr. Frederik Ufer, OFAA Jahrestagung, Salzburg, 7.11.2023
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UmsatzInvestitionen

!

TNB Erstvermarkter-Bonus folgen weitere Marken im Netz 
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ca. 25 % Penetration
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Anspruch 
> 50 % Penetration
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Zugangsentgelte für L2-BSA 
im geförderten Bereich *

Preise L2-BSA
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-../0/1./ -23.4/

51./0/-51 563.7

1../0/51. 57368

-9.../0/1.. 6-3.6

* BK11 v. 31.10.2023
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Übersicht über Entgelte
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